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La ralentización del mercado in-
mobiliario es cada vez más pal-
pable, aunque la moderación del 
sector se está dejando notar más 
en el número de operaciones que 
en la propia evolución de los pre-
cios. Según datos de los notarios, 
los préstamos para la adquisición 
de vivienda se hundieron en mar-
zo un 26,4 % respecto al mismo 
período del año anterior, hasta 
un total de 27.192 operaciones.

El descenso, más acusado que 
el 24 % registrado en febrero, 
coincide con un período de má-

xima incertidumbre con el es-
tallido de la crisis bancaria en 
EE.UU., que desató las alarmas 
en torno a una contracción del 
crédito acelerada con unos ban-
cos que no quieren nada que hue-
la a riesgo.

Y los datos reflejan que así ha 
sido. Las últimas encuestas de 
préstamos bancarios del Banco 
de España reflejan que la deman-
da de hipotecas se ha desploma-
do, al tiempo que queda más que 
patente que las entidades son ca-
da vez más exigentes en sus re-
quisitos para otorgar préstamos 

a los clientes.
El objetivo del sector es con-

trolar al máximo, como hasta 
ahora, sus tasas de morosidad, 
en un escenario complicado para 
las familias españolas, que llevan 
meses haciendo malabares para 
ajustar su presupuesto a la subi-
da de la inflación y, ahora, deben 
lidiar con el repunte del euríbor 
en este ciclo de subida de los ti-
pos de interés.

Entre otros factores, la subida 
de precios de las hipotecas es-
tá detrás del frenazo en el nú-
mero de compraventas. En con-

creto, estas operaciones volvie-
ron a registrar caídas del 11,7 % 
en marzo hasta las 63.661 unida-
des, según datos de los notarios. 
El precio medio del metro cua-
drado se situó en los 1.580 euros.

Por tipo de vivienda, las com-
praventas de pisos disminuye-
ron un 11,2 %, alcanzando las 
49.263 unidades, mientras que 
las unifamiliares disminuyeron 
un 13,4 % interanual, hasta lle-
gar a las 14.397 unidades.

Galicia es la comunidad que 
marcó la diferencia. La compra-
venta de viviendas en la comu-

nidad aumentó un 3,8 % intera-
nual. En total, se llevaron a ca-
bo 2.409 operaciones, de las que 
1.7698 fueron pisos, un 10,4 % más 
que hace un año, mientras que 
642 correspondieron a vivien-
das unifamiliares, con un des-
censo interanual del 11 %.

En cuanto al precio, el coste del 
metro cuadrado se incrementó 
en marzo en un 4,7 % y alcanzó 
los 1.016 euros de media. Por ti-
po de vivienda, el precio medio 
del metro cuadrado de los pisos 
se sitúa en 1.253, y el de las uni-
familiares en 716 euros.
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lujo

Ajeno a la inflación. La infla-
ción está afectando a todos los 
sectores, pero las rentas más al-
tas no sufren el incremento de 
precios con la misma virulen-
cia que las más bajas: «Los mi-
llonarios van a seguir compran-
do productos de lujo, porque pa-
ra ellos el incremento del precio 
no es tan sensible como para las 
rentas más bajas», resume Jai-
me Martínez, que prevé que es-
te sector siga experimentando 
una evolución alcista. Para mues-
tra, el comportamiento del gigan-
te LVMH (dueño de Louis Vuit-
ton o Moët Chandon), que hace 
unas semanas se convertía en la 
primera empresa europea en al-
canzar una valoración de medio 
billón de dólares en bolsa. «Hay 
que tener en cuenta que hay una 
clase media emergente, sobre to-
do en China, que es consumidora 
o devoradora de lujo. Y este sec-
tor se va a aprovechar mucho de 
la situación», añade el profesor 
de la OBS. 

El mercado de las joyas y los re-
lojes ha acaparado todas las mi-
radas estas últimas semanas des-
pués de que se filtrara que Rolex 
tenía listas de espera para poder 
adquirir una de sus piezas. Pero 
no es un sector que recomien-
den especialmente los expertos: 
«Si la marca ve que, con las lis-
tas que tienen, un cliente adquie-
re uno de sus relojes y luego lo 
vende en el mercado de segun-
da mano, es muy posible que no 

le vendan ninguno más. Aunque 
pueda parecer un mercado apeti-
toso, es mucho más complejo de 
lo que muchos piensan». 

Arte y CoChes 

Solo para expertos. No es ta-
rea sencilla la de buscar rentabi-
lidad en estos dos sectores. Los 
coches de lujo requieren de un 
ojo muy avezado que sea capaz 
de dar con piezas muy especia-
les. Y el del arte es solo apto para 
aquellos que tengan un don espe-
cial: «Hay mucha gente que le sa-
ca rentabilidad, pero es un mundo 
complejo, porque hay que buscar 
pintores que creas que se van a 
revalorizar en el futuro, y eso es 
mucho más difícil de prever que 
los valores más habituales», ex-
plica Antonio López.

inmobiliArio

Un básico. «Toda persona con 
un patrimonio importante debe-
ría tener una pata en el inmobi-
liario», resume el director terri-
torial de Renta4 en Galicia. Pero 
este experto reconoce que el mo-
mento actual no es el más inte-
resante: «Si ante el contexto de 
tipos altos que hay ahora se pro-
duce un freno en la compraventa 
de viviendas, es posible que sur-
jan mejores oportunidades en un 
futuro no muy lejano. A lo me-
jor no es el mejor momento para 
comprar una vivienda», resume.

CriptomonedAs

Solo a los mejores. La tecno-
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logía blockchain ha venido para 
quedarse. Y las criptomonedas 
también. Pero reconocen los du-
chos en la materia que dentro de 
este mercado hay muchos peli-
gros. Y hay que saber separar la 
paja del grano. Christophe Can-
ler, profesor de la Universidad 
Carlemany, afirma que se pue-
de apostar por este mercado, pe-
ro siempre fijando la mirada en 
los grandes. «Binance o aquellas 
criptomonedas que no son muy 
exóticas son inversiones intere-
santes. Se puede invertir, pero 
en líderes del mercado», resu-
me el experto.

deudA públiCA 

Las grandes protagonistas. 
Los pequeños ahorradores han 
echado el ojo a las letras y los bo-
nos del Tesoro. No en vano, es-
tos productos ofrecen dos valo-
res a tener muy en cuenta: una 
rentabilidad más que acepta-
ble y, lo que es más interesante,  
tranquilidad. «Nos encontramos 
en un momento muy interesan-
te en el que productos que antes 
no se remuneraban ahora tienen 
unas rentabilidades de en torno 
al 3 %, como la deuda española, 
o incluso de más del 5 %, como 
la que ofrece la americana», re-
sume Antonio López. 

En este sentido, para Jaime 
Martínez lo mejor es contar con 
un buen asesoramiento y hacerse 
con una cartera en la que se in-
cluyan activos con distintos pla-
zos de vencimiento.

Este nuevo ciclo monetario que 
llevan marcando los bancos cen-
trales con sus sucesivas subidas 
de tipos requiere repensar (y mu-
cho) los paradigmas del ahorro y 
de la inversión que regían hasta 
hace poco la economía tanto de 
las familias como de los más du-
chos en la materia.

Son muchos los que, atraídos 
por las golosas rentabilidades que 
ofrece la deuda pública, han caí-
do rendidos a los encantos de las 
letras y bonos del Tesoro. Las co-
las interminables frente a las ofi-
cinas del Banco de España hablan 
por sí solas.  Pero hay posibilida-
des más allá de las que ofrecen 
este tipo de activos. 

rentA vAriAble

Un vasto mercado con mu-
chas oportunidades. Las vie-
jas reglas del mercado determi-
nan que, cuando los tipos de in-
terés suben, la bolsa baja. Pero 
son muchos los analistas que no 
ven tan inquebrantable esta má-
xima: «Las bolsas lo que reflejan 
son los beneficios por acción de 
las compañías que las componen, 
y se acaba de publicar que los co-
rrespondientes al primer trimes-
tre de este año son mejores que 
los previstos por el consenso del 
mercado. En renta variable hay 
ahora mismo muchas oportunida-
des para seguir invirtiendo», ex-
plica Jaime Martínez Tascón, pro-
fesor de la OBS Business School 
y director de Inveretik. Para este 

Deuda pública y 
empresas con liquidez: 
así se puede invertir  
en el escenario actual
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REDACCIÓN / LA VOZ
experto, es recomendable echar 
el ojo a empresas poco endeuda-
das, que aporten un valor y que 
tengan unos flujos de caja prede-
cibles con unos ingresos también 
predecibles: «Hay que fijarse en 
aquellas firmas en las que su va-
loración en libros sea superior a 
la bursátil».

A pesar de la crisis en la que 
parecen inmersas las firmas tec-
nológicas, los expertos inciden 
en que no es un sector del que 
haya que huir: «Es la industria 
del futuro y, tras el recorte bur-
sátil que han experimentado es-
tos últimos meses, muchas tienen 
gran capacidad de crecimiento», 
resume Martínez, quien señala 
que todo apunta a que la política 
de subida de tipos esté llegando 
ya a su fin: «De aquí a un año, lo 
más lógico es que incluso bajen, 
y esto será un nuevo pistoletazo 
de salida para que las tecnológi-
cas vuelvan a subir mucho y den 
más rentabilidad».

El sector de la salud es otro de 
los que tampoco hay que perder 
de vista. La pandemia provocó un 
acelerón en muchas de las em-
presas y la previsión es que siga 
creciendo a lo largo de los pró-
ximos meses.

oro

El valor refugio. Tal y como ex-
plica Antonio López Clariana, di-
rector territorial de Renta4 en 
Galicia, es fácil que este activo 
no experimente ninguna bajada 
en los próximos meses: «En una 
cartera amplia, es un activo que 
siempre deberíamos tener». 

El mundo del lujo y las empresas 
tecnológicas se erigen como dos de los 
sectores que pueden ofrecer grandes 
rentabilidades a corto y medio plazo
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